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Kennis, inspiratie, advies en 
inzichten van Teqnow en 
collega bedrijven voor jou. 

Ontdek mogelijkheden 
voor innovatie, technologie 
en productiviteit 

Verhoog je 
wendbaarheid en 
rendement

#Productiviteitskring
Een goed begin is het halve werk: wat werkt?
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#1 Klanten die bij je passen

#2 Van klantvraag naar order 

#3 Ontwerp 

#4 Informatieoverdracht 

#5 Samenwerken met je toeleverancier 

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 
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Paul d’Hond
dhond@metaalunie.nl

06 55 82 44 25

Marielle Vermunt
vermunt@metaalunie.nl

06 51 37 94 58

Rard metz
metz@metaalunie.nl

06 51 80 39 08

Teqnow is het kenniscentrum van Koninklijke Metaalunie dat mkb ondernemers in 

de industrie helpt succesvoller te zijn met innovatie, technologie en productiviteit. 

Jullie

En jullie?
➢ Naam

➢ Bedrijf

➢ Locatie 

➢ Hoofdactiviteit 

➢ Omvang

Check je buur!
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mailto:dhond@metaalunie.nl
mailto:vermunt@metaalunie.nl
mailto:metz@metaalunie.nl
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Toekomstverwachtingen vragen continu alertheid en innovatie

Bron: https://www.abnamro.nl/nl/media/consolidatie-in-de-metaalbewerking_202303_tcm16-189620.pdf

https://www.linkedin.com/posts/gertjanbraam_productiecijfers-2022-industrie-en-deelsectoren-activity-7030806716342501376-XuCT/?utm_source=share&utm_medium=member_desktop

Toekomstverwachtingen vragen continu alertheid en innovatie
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https://www.abnamro.nl/nl/media/consolidatie-in-de-metaalbewerking_202303_tcm16-189620.pdf
https://www.linkedin.com/posts/gertjanbraam_productiecijfers-2022-industrie-en-deelsectoren-activity-7030806716342501376-XuCT/?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
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Inkoop

Calculeren

Voorbereiden

Ontwikkeling

Automatisering

Toelevering

Instellen

Rework afkeur

Installeren

Logistiek

Kwaliteit borging

Produceren

Kwaliteitsbeheersing

Engineering

Machines en inventaris

Afwerken

Service

Gezonde winst = opbrengsten - <<totale kosten

€

Verkoopkosten

Energie

#1 Klanten die bij je passen
concurrentiepositie – ketenpositie - relatie

#2 Van klantvraag naar order 
modulair ontwerp - product configurator – parameteriseren – fieldservice - klantdossier

#3 Ontwerp 
Optimaal voor maakbaarheid, assemblage en service

#4 Informatieoverdracht 
CAD–CAM  van 3D ontwerp naadloos geautomatiseerd produceren | STEP – MBD - shopfloor

#5 Samenwerken met je toeleverancier 
Toegevoegde diensten - Smart Connected Supplier Network koppeling

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 
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Optimaliseren voor het resultaat van de hele waardeketen= 

Voorbereiden in je bedrijf en met je klanten en leveranciers

Design & 
engineering

Prototyping & 
industrialisatie

Component 
productie

Assemblage & 
integratie

Procesontwikkeling

Projectmanagement

Kwaliteit borging & assesment

Supply chain management

Sourcing & life cycle management

Research & 
development

Nazorg & 
service

1e lijns
toeleverancier / 
service provider 
(sub) systemen

2e lijns toeleverancier
Componenten & parts

3e lijns toeleverancier
Parts & materials

Bron: https://www.brainportindustries.com

Eindfabrikant/ 
OEM

Bron: https://www.lely.com
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https://www.brainportindustries.com/nl/berichten/events/agenda-archief
https://www.lely.com/nl/nieuws/2015/04/10/lely-reikt-awards-uit-aan-leveranciers-op-dag-over/
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Aad Reurings
Reurings Precisie Plaatwerk 

(Delfgauw)
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https://blog.smartindustry.nl/met-digitalisering-naar-een-omzet-van-400k-per-medewerker?hsLang=nl&utm_campaign=A%20%7C%20Smart%20Industry%20%7C%20Praktijkvoorbeelden%202022&utm_content=230596367&utm_medium=social&utm_source=linkedin&hss_channel=lcp-17953435
https://rpp.nl/
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Jouw 

concurrentiestrategie?

Bron:  https://www.strategischmarketingplan.com/marketingstrategieen/waardestrategieen-treacy-en-wiersema/

KlantintimiteitOperationele uitmuntendheid

Wat wil je zijn voor de klant? 
3 concurrentie mogelijkheden!

Overlevend

Onderscheidend

Uniek

€

TIP

Check jouw 
concurentiepositie

met deze scan

Aanleverspecificaties

Productleiderschap
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https://www.strategischmarketingplan.com/marketingstrategieen/waardestrategieen-treacy-en-wiersema/
https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8


12-4-2023

9

Kampioenschap 
samenwerken

ja = blijven staan  

nee = weer gaan zitten

Samenwerken

1) Wie denkt of weet dat samenwerken met je klant 

voordelen voor zijn/haar bedrijf oplevert ?
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Samenwerken

2) Wie heeft zijn klanten bewust en overwogen 

geselecteerd? 

Samenwerken

3) Wie heeft de samenwerking zo ingeregeld, dat 

de juiste personen zijn aangehaakt? 
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Samenwerken

4) Wie heeft in zijn samenwerking bepaalde zaken 

(juridisch) besproken of vastgelegd? 

Kosten / Opbrengsten, 

Intellectueel Eigendom, 

Samenwerkingsvormen

Samenwerken

5) Wie investeert er in de sociale relatie met 

zijn klant? 

21
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Samenwerken

6) Wie evalueert regelmatige de samenwerking met 

de klant?

Kijk eens goed om je heen…
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Wat werkt voor jullie?
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#1 Klanten die bij je passen
concurrentiepositie – ketenpositie - relatie

#2 Van klantvraag naar order 
modulair ontwerp - product configurator – parameteriseren – fieldservice - klantdossier

#3 Ontwerp 
Optimaal voor maakbaarheid, assemblage en service

#4 Informatieoverdracht 
CAD–CAM  van 3D ontwerp naadloos geautomatiseerd produceren | STEP – MBD - shopfloor

#5 Samenwerken met je toeleverancier 
Toegevoegde diensten - Smart Connected Supplier Network koppeling

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 

Productconfigurator
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Productiviteit verhogen met een product 
configurator

▪ Een tool waarmee gebruikers specifieke producten kunnen samenstellen. 

▪ Een interactieve interface die de gebruiker stap voor stap door de 

beschikbare opties leidt.

Lezing door Rard 
Metz. Zie Youtube

Tip

Bron:  https://cpqing.nl

Voorbeeldcases door 
expivi

Tip

Productconfigurator voor verkoop…

De dealer of 
klant kan de 
bedrijfsdeuren 
volledig op maat 
configureren en 
de prijs wordt 
berekend en 
getoond.

Bron: Salco Industrial Doors
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https://www.youtube.com/watch?v=5wXXAfJZIuQ
https://cpqing.nl/nieuws/wat-is-een-product-configurator/?gclid=CjwKCAiA85efBhBbEiwAD7oLQCKACZYzRKCbgRmEGgDgEjjLplxK1EcxVaerVAYvoRdvxsifH-Qd2BoCpIAQAvD_BwE
https://www.expivi.com/nl/use-cases
http://www.salco.nl/
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… die automatisch de stuklijst genereert

Werk-
voorbereiding
krijgt bij order 
automatisch de 
bijbehorende 
stuklijst

Bron: Salco Industrial Doors

Product- en 
aanleverspecificaties 

definiëren 
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http://www.salco.nl/
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Voorbeeld: Productiever door een goede samenwerking met 

leveranciers en klanten - voorkom dubbel werk

Bron:  https://www.hoekman-rvs.nl/

Toleranties als 
voorbeeld van 
‘aanleverspecificaties’

winnaar district oost 2021

TIP

Wilco Spijkerman 
over Hoekman

Naar video

Voorbeeld: Productiever door een goede samenwerking  

met leveranciers en klanten - voorkom dubbel werk

Voorbeeld van 
formulier. 
Koppeling met 
workflow en 
planning systeem

TIP

Standaard software 
voor formulieren

Bron:  https://dieselpartseurope.nl
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https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://www.youtube.com/watch?v=aekI_b8qOm0
https://managementmodellensite.nl/scan-waardedisciplines-treacy-wiersema/#.Y-JuP3bMJD8
https://www.leanforms.com/workflow-management/?gclid=CjwKCAiA85efBhBbEiwAD7oLQN5MWx9A_nc5XgAvCKER88U9jLHxMrBJ4LR-bfVgttBKNziOSpNNzRoCrHQQAvD_BwE
https://www.leanforms.com/workflow-management/?gclid=CjwKCAiA85efBhBbEiwAD7oLQN5MWx9A_nc5XgAvCKER88U9jLHxMrBJ4LR-bfVgttBKNziOSpNNzRoCrHQQAvD_BwE
https://dieselpartseurope.nl/
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Beheer op afstand

Voorbeeld: online machinestatus Bron: https://thingsdata.nl/case/remeha/

CV ketel geeft zelf 
servicemeldingen 
door aan klant en 

monteur. 
Monteur kan op  
afstand uitlezen.
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https://thingsdata.nl/case/remeha/
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Modulair opbouwen

Voorbeeld: Een slim ontwerp: verschuiven van het 

klantontkoppelpunt door modulaire opbouw

Kun jij delen van je 
product 

standaardiseren of 
modulariseren?

Tip

Overall winnaar 2019
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Voorbeeld: afspraken goed vastleggen door de 

communicatie in je bedrijf en met de klant te stroomlijnen

Bron:  https://woub.nl/

Alle gesprekken
vastleggen in 
Woub of Teams 
haalt ruis van de 
lijn

Wat werkt voor jullie?
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https://woub.nl/
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#1 Klanten die bij je passen
concurrentiepositie – ketenpositie - relatie

#2 Van klantvraag naar order 
modulair ontwerp - product configurator – parameteriseren – fieldservice - klantdossier

#3 Ontwerp 
Optimaal voor maakbaarheid, assemblage en service

#4 Informatieoverdracht 
CAD–CAM  van 3D ontwerp naadloos geautomatiseerd produceren | STEP – MBD - shopfloor

#5 Samenwerken met je toeleverancier 
Toegevoegde diensten - Smart Connected Supplier Network koppeling

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 
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Efficiënt ontwerpen

Verkorten van de benodigde engineeringtijd

Uitzoekwerk: toegankelijk vastleggen

➢Leg resultaten van trial and error vast in een bibliotheek

➢Fysiek voorbeeld maakbaarheid

➢Normen vertalen naar concrete oplossingen 

Standaard ontwerptijd

➢Parametrisch ontwerpen

➢Hulpjes in het tekenpakket voor repeterende handelingen als 
afronden

Communicatie 

➢Met productie over de maakbaarheid: validatiesoftware waarmee 
je kunt controleren een plaat in de gewenste vorm gezet kan 
worden of een lasrobot gaat botsen.  
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Wat meer engineeringtijd kost maar 

productiekosten bespaart: 

➢Afspraken over beschikbare materialen en gereedschappen om 
voorraad en omsteltijden te beperken

➢Aanbrengen van voorzieningen om productietijd te besparen zoals 
graveringen voor vouwlijnen en QR codes

➢In één keer goed: gebruiken van simulatiesoftware zoals FEM voor 
sterkteberekeningen 

Tot slot:

Productiekosten

Voorbereiding kosten

Totale kosten

Optimum

Kosten

(tijd)Inspanning
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Met een slim ontwerp: 
✓Maakbaar

✓Gemakkelijk (dis)assembleren

✓Onderhoudbaar

Voorbeeld: Je klant op weg helpen naar een slim en 

reproduceerbaar maakbaar product Bron:  https://www.heurkens-veluw.nl

Informatie over 
slim op 

lasersnijden 
gericht  

ontwerpen en 
typische 

toleranties die 
je klant en 
jouzelf als 
fabrikant 

helpen

Hoe kun jij jouw 
klanten helpen?

Voorbeeld 
Meeuwsen

Tip
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https://www.heurkens-veluw.nl/l/library/download/urn:uuid:175bb150-a711-4362-ac3e-b47b91c4c9ba/lasergericht-ontwerpen.pdf
https://www.meeuwsen.nl/activiteiten/engineering
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Voorbeeld: Je ontwerp optimaliseren voor assemblage en 

productie – voor hetzelfde geld Bron:  https://www.researchgate.net

DFM-DFA 
Tools en checklists

Tip

Voorbeeld van 
één van de 

vele DFA-DFM 
principes

Voorbeeld: Je ontwerp optimaliseren voor disassemblage 

en productie – voor hetzelfde geld Bron:  https://www.shapesbyhydro.com/nl-NL/

Kennisbank 
voor Design 

for
Dis assembly

Hydro 
https://www.shape
sbyhydro.com/nl-

NL/

Tip
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https://www.researchgate.net/figure/Design-for-Manufacturing-and-Assembly-principles-from-Boothroyd-et-al-2010_fig26_330486536
http://www.npd-solutions.com/npdsoftwaretools/dfmachecklist
http://www.npd-solutions.com/npdsoftwaretools/dfmachecklist
https://www.shapesbyhydro.com/nl-NL/
https://www.shapesbyhydro.com/nl-NL/
https://www.shapesbyhydro.com/nl-NL/
https://www.shapesbyhydro.com/nl-NL/
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Voorbeeld: Je ontwerp optimaliseren voor 

onderhoud en service

Bron:  https://www.wemomachines.com/nl/technologies/machine-design/

Voorbeeld 
principe: alles 

veilig toegankelijk 
en gemakkelijk 

bereikbaar

Maak jouw eigen 
‘service en 

onderhoud’ design 
checklist

Tip

Wat werkt voor jullie?
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#1 Klanten die bij je passen
concurrentiepositie – ketenpositie - relatie

#2 Van klantvraag naar order 
modulair ontwerp - product configurator – parameteriseren – fieldservice - klantdossier

#3 Ontwerp 
Optimaal voor maakbaarheid, assemblage en service

#4 Informatieoverdracht 
Offerte - CAD–CAM  van 3D ontwerp naar machine| STEP – MBD - shopfloor

#5 Samenwerken met je toeleverancier 
Toegevoegde diensten - Smart Connected Supplier Network koppeling

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 
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Offertes en STEP files Model Based
Definition (MBD) 

Product definitie een halve eeuw terug…
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Product definitie …

STEP en Model Based Definition (MBD) (STEP AP242) is een 
geavanceerde benadering van productontwerp naar productie

Artikel Model 
Based Definition 

(MBD) voor 
productiebedrijven 

een hype of 
toekomst

Tip

Model Based Definition 
✓ MBD kan worden gezien als de volgende stap 

in de evolutie van de ontwerp- en 
productieprocessen, waarbij digitale modellen 
een steeds belangrijkere rol spelen.

✓ Dit digitaal bestand bevat het 3D-model en alle 
informatie om het product te kunnen maken.  

Hier kan informatie aan worden toegevoegd tbv
de levensloop van het product:  
- gebruikershandleidingen 
- montagevoorschriften
- onderhoudsboeken inclusief video’s voor 

ondersteuning
(Product Lifecycle Management, PLM)30 

+0,5
+1.0 

M12

Aluminium EN AW-6060 T66
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https://teqnow.nl/themas/Algemeen/Algemeen-list/brochure-model-based-definition
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Sturing van de ‘shop floor’

Digitaal voorbereid? Dan digitaal naar de werkvloer.

Met een speciale applicatie is het gemakkelijker om processen te 

sturen. 

1. Alleen relevante informatie uit ERP naar werkvloer

2. Werkvloer en kantoor kunnen beiden digitaal realtime

informatie aanbieden en ophalen over de orderstatus.

3. Het direct signaleren van verstoringen en uitzonderingen. 

4. Reële urenregistratie = accurate nacalculatie = preciezer 

calculeren vervolgorders en opslagen.

Video Jobcontrol
Video shop floor 

control
Video MKG shop 

floor control

Tip

60
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https://www.youtube.com/watch?v=Abq4Ayn-ubM
https://www.youtube.com/watch?v=eMEJ5bK4JPU
https://www.youtube.com/watch?v=yentv3pzEcU
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Eric Klement
Smart Production Solutions 

(Den Bosch)

Online real-time 

calculeren en offreren

62
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https://www.smartproductionsolutions.nl/
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Een goede calculatie is belangrijker en tegelijk

lastiger dan ooit…

Steeds meer bedrijven zijn succesvol met het gebruik van 

geautomatiseerde offerte en calculatiesoftware 

• Te hoge prijs = geen order en te laag is moeilijk om 

winstgevend te blijven

• Diepgaande kennis van bedrijfs- en productieproces nodig, 

bovendien tijdrovende taak. Ervaren mensen schaars.

• Hulpmiddelen zoals rekensjabloon en Excels zijn lastig actueel 

te houden.

• Moeilijk om handmatig een slimme en dynamische 

prijsstrategie te realiseren.

• Offertes leiden niet altijd tot opdrachten.

Image by freepik

Van aanvraag naar offerte en procesontwerp in een paar 
minuten 

➢Steeds meer bedrijven werken succesvol met geautomatiseerde calculatie- en 

offertesoftware. 

➢Een snelle reactie op verzoeken van klanten verhoogt de kans op succes. 

1. De digitale tekening zoals STEP file wordt ingelezen en uiteengerafeld.

2. De software kan optioneel analyse doen op onvolkomenheden model.

3. De software bepaalt de werkstappen volgens de zelf herkende kenmerken.

4. De software bepaalt de benodigde gereedschapspaden en bewerkingstijd. 

5. Insteltijden en aanvullende productietijden worden geconfigureerd.

6. Handmatig invoeren van materiaalsoort. Bewerkingstijd van complexere 

processen als lassen en assemblage moeten nog door werkvoorbereiding 

worden ingeschat. 

→ Resultaat: kostprijscalculatie en een deel van de voorbereiding is bepaald.  

Gids voor offerte 
software

Tip

Oplossingen via 
OROOX

Oplossingen via 
Smartpart

Tip

64

65

Image%20by%20%3ca%20href=%22https:/www.freepik.com/free-photo/portrait-smart-entrepreneur-working-from-home_7295495.htm#query=verveelt%20kijkende%20man%20achter%20laptop%20in%20kantoor&position=6&from_view=search&track=ais">Freepik</a>
https://www.sheetmetalconnect.com/de-ultieme-gids-naar-plaatwerk-offerte-software/
https://www.sheetmetalconnect.com/de-ultieme-gids-naar-plaatwerk-offerte-software/
https://oroox.com/nl/oplossingen/per-proces/calculeren-ai
https://smartpart.com/tarief-portal/
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Slimmer, beter en sneller real-time voorbereiding en 

aansturing van service en onderhoud: wat werkt?

Service: alle benodigde informatie voor de service 

technicus overzichtelijk bij elkaar. 

• Informatie:

• Planning en toewijzing

• Taakstatus

• Routes en communicatie. 

• Administratie en beheer van werkbonnen

• Bijhouden van servicegeschiedenis

• SLA rapportage (prestatieafspraken)

Selecteer een 
fieldservice 

oplossing via 
Capterra.nl

Tip

Voorbeeld: fieldservice automatisering – slimme werkbonnen
Bron:  www.simple-simon.net/nl/

66
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https://www.capterra.com/sem-compare/field-service-management-software/?utm_source=ps-google&utm_medium=ppc&v=pvp_wci_a&utm_campaign=:1:CAP:2:COM:3:All:4:INTL:5:BAU:6:SOF:7:Desktop:8:BR:9:Field_Service_Management&gclid=Cj0KCQiA6LyfBhC3ARIsAG4gkF-P12NoC_EjfhoV9LjDZsWbl6FouZrvLz8O0GfgVnhWiQz62gcZ-VoaAn07EALw_wcB
https://https/www.simple-simon.net/nl/
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Wat werkt voor jullie?

68
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#1 Klanten die bij je passen
concurrentiepositie – ketenpositie - relatie

#2 Van klantvraag naar order 
modulair ontwerp - product configurator – parameteriseren – fieldservice - klantdossier

#3 Ontwerp 
Optimaal voor maakbaarheid, assemblage en service

#4 Informatieoverdracht 
CAD–CAM  van 3D ontwerp naadloos geautomatiseerd produceren | STEP – MBD - shopfloor

#5 Samenwerken met je toeleverancier 
Toegevoegde diensten - Smart Connected Supplier Network koppeling

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 

Jouw 
bedrijf

Jouw 
klant

Jouw 
leverancier

Voorbeeld: geautomatiseerde ketencommunicatie

70
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Voorbeeld: geautomatiseerde ketencommunicatie met SCSN

Jouw 
bedrijf

Jouw 
klant

Jouw 
leverancier

Jouw 
bedrijf

Jouw 
klant

Jouw 
leverancier

artikel

Inspiratie

Voorbeeld magazijnbeheer door je leverancier: 

Gereedschapsbeheer

VMI (Vendor Managed Inventory)

➢de leverancier beheert de voorraad 

voor jou als klant. 

➢Het doel van VMI is het beter kunnen 

beschikken over voorraden.

➢Verlagen gemiddelde kosten, 

kapitaalbeslag, ruimte en voorraad. 

➢Toeleveranciers bieden daarmee altijd 

voldoende beschikbaarheid terwijl je 

zelf bezig bent kernactiviteiten.

Bron: www.prologvending.com/en

72
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https://teqnow.nl/themas/Digitalisering/Digitalisering-list/mkb-op-weg-naar-geautomatiseerde-ketencommunicatie
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Voorbeeld: samenwerking met je toeleverancier

➢ Veel leveranciers leveren materialen zoals buisprofielen en 

platen exact op de gewenste maat

✓Geen eigen materiaalvoorraad en reststukken meer. (geen 

winkeldochters)

✓ Toeleverancier kan het beter door specialisatie

✓Op het juiste tijdstip, juiste maat, direct klaar voor verdere 

verwerking. 

✓ Bewerking minder en machine overbodig  

✓Materialen voorzien van ordercodering 

En het kan nog slimmer. 

✓Gecombineerd met VMI (Vendor Managed Inventory) en/of 

SCSN (Smart Connected Supplier Network) en/of EDI 

(Electronic Data Interchange)

#1 Klanten die bij je passen
concurrentiepositie – ketenpositie - relatie

#2 Van klantvraag naar order 
modulair ontwerp - product configurator – parameteriseren – fieldservice - klantdossier

#3 Ontwerp 
Optimaal voor maakbaarheid, assemblage en service

#4 Informatieoverdracht 
CAD–CAM  van 3D ontwerp naadloos geautomatiseerd produceren | STEP – MBD - shopfloor

#5 Samenwerken met je toeleverancier 
Toegevoegde diensten - Smart Connected Supplier Network koppeling

Een goede voorbereiding is het halve werk: Wat werkt?

5 Gezichtspunten met totaal 50+ voorbeelden en tips 
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Wat werkt voor jullie?
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Hand-out: Op de achterzijde van het werkblad 

kun je zien waar je de hand-out binnenkort kunt 

downloaden. Hier staat nog veel meer 

informatie!

Contact gegevens Teqnow:

www.linkedin.com/company/teqnow-nl/

Website Teqnow: www.teqnow.nl

Telefoon: 030 605 3344

Mail: info@teqnow.nl

Volgende productie innovatie 

bijeenkomst bij jou in de regio: 

30 augustus Zuid Holland

4 september Gelre

13 september Brabant of Limburg

14 september Noordwest

20 september Brabant of Limburg

26 september Oost

Hoe nu verder? Wat kan ik van Teqnow verwachten? 
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